
مصرفىملابسمحلمشروعلفتحجدوىدراسة

بطريقةلهالتخطيطتمإذاخصوصاًالناجحة،الأفكارمنيعتبرمصرفيملابسمحلمشروعفتح
المتطلباتفهمعلىتساعدكمبسطةجدوىدراسةإليكواضح.بشكلالمستهدفةالفئةوتحديدمدروسة
المشروع.هذالبدءالأساسية

السوقتحليلأولاً:

المحليالسوقدراسة.1

المرتفعالسكانيالعددبسببكبيرطلببحجميتميزمصرفيالملابسسوق:السوقحجم●
بالموضة.تهتممتنوعةعمريةفئاتووجود

السريعة،الأزياءوكذلكوالرياضيةالكاجوالالملابسنحومتزايدتوجههناك:الطلباتجاهات●
المتوسطة.الأسعارذاتبالمنتجاتالاهتماممع

المستهدفةالفئةتحديد.2

محلياًوالمصنوعةالسريعةالأزياءويفضلونوسريعة،عصريةملابسعنيبحثون:الشباب●
معقولة.بأسعار

والخصومات.العروضعنتبحثماوغالباًاليومية،للملابسالاقتصاديةبالأسعارتهتم:الأسر●
والعمل.للمناسباتوالعصريةالأنيقةالملابسيفضلن:العاملاتالنساء●

المنافسينتحليل.3

مثلالمحليةللجودةمناسبةومنتجاتتنافسيةأسعاراًتقدمالتيالمتاجر:المحليونالمنافسون●
الشعبية.والأسواقالبلدوسطمحلات

المهتمينالعملاءتستهدفالتيوغيرهامانجو،زارا،مثل:العالميةالتجاريةالعلامات●
أعلى.بأسعارمختلفةتجربةوتقدمالعالميةالتجاريةبالعلامات

المشروعبدءمتطلباتثانياً:

الموقع.1

أوالتسوق،مراكزمثلجيدةمرورحركةذاتمنطقةفيالمحليكونأنيجب:الموقعاختيار●
المعروفة.التجاريةالأماكن

والحجم.الموقعحسبشهرياًجنيه20,000إلى5,000بينعادةتتراوح:الإيجارتكلفة●



المحلتجهيزات.2

العملاء.لجذبمميزوديكورقياس،غرفمرايا،عرض،رفوفإلىيحتاج:الداخليالتصميم●
يتطلبوقدللعميل،مريحةتجربةيخلقجذابولكنبسيطديكور:التجاريةوالعلاماتالديكور●

جنيه.100,000-50,000إلىتصلميزانية

والتوريدالبضاعة.3

بالبدءويُنصحالخارج،منأوالمحليينالموردينمنالبضاعةشراءيمكنك:الموردون●
لاحقاً.المجموعةتطويرثممحليةبمنتجات

مجموعةتشملجيدةلبدايةجنيه150,000إلى100,000من:للبضاعةالتقديريةالتكلفة●
المنتجات.منمتنوعة

العمالةتوظيف.4

)بائعينموظفين3-2يكفيالبدايةفيولكنالمحل،حجمعلىيعتمد:الموظفينعدد●
ومحاسب(.

إجمالييجعلمماموظف،لكلشهرياًجنيه4,000-3,000بـتُقدّر:الموظفينرواتب●
شهرياً.جنيه12,000و9,000بينيتراوحالرواتب

التسويقخطةثالثاً:

الإنترنتعبرالتسويق.1

وإنستجراموفيسبوكجوجلعلىمستهدفةإعلاناتفيالاستثمار:الاجتماعيالتواصلوسائل●
الشبابية.الفئاتإلىللوصولتوكوتيك

الثقةبناءفييساعدماوهوللمتجر،للترويجمحليينمؤثرينمعالتعاونيمكن:المؤثرين●
الوصول.وزيادة

والخصوماتالعروض.2

المتجر.وتجربةالشراءعلىالعملاءلتشجيعموسميةوخصوماتافتتاحيةعروضإطلاق●

ولاءبرامجتقديم.3

التعامل.وتكرارللشراءالعودةعلىلتحفيزهمللعملاءولاءبرامجتقديم●

المتوقعةوالإيراداتالتكاليفرابعاً:



الثابتةالتكاليف.1

شهرياً.جنيه10,000حوالي:المحلإيجار●
واحدة(.لمرة)تدفعجنيه100,000حوالي:والديكورالتجهيزات●
شهرياً.جنيه10,000حوالي:العمالة●

المتغيرةالتكاليف.2

جنيه.50,000حوالي:الشهريةالبضاعةتكلفة●
للإعلانات.شهرياًجنيه5,000حوالي:التسويق●

المتوقعةالإيرادات.3

60,000بحواليشهريةمبيعاتيعنيفهذاجنيه،2,000حوالياليوميالبيعمعدلكانإذا●
النشاط.وفترةالموقعحسبتزيدوقدجنيه،

المتوقعةالشهريةالأرباح.4

الصافية.الأرباح=المتغيرة(التكاليف+الثابتة)التكاليف-الإيرادات●
ويمكنجنيه،15,000-10,000حواليإلىالشهريةالأرباحتصلقدالتقديرات،علىبناءً●

والتسويق.المخزونإدارةوتحسينالخبرةزيادةمعزيادتها

المشروعلنجاحنصائحخامساً:

والسعر.الجودةحيثمنالمستهدفينالعملاءاحتياجاتمعلتتناسببعنايةالمنتجاتاختيار.1
وزيادةأوسعانتشارلتحقيقالاجتماعيالتواصلووسائلالإنترنتعبرالمستمرالتسويق.2

المبيعات.
مرةوالشراءالعودةعلىالعملاءوتشجيعمريحةتجربةلضمانمميزةعملاءخدمةتقديم.3

أخرى.
النقص.أوالفائضوتجنبالمطلوبةالمنتجاتتوفيرلضمانباستمرارالمخزونمتابعة.4

أرباحتحقيقيمكنكحيثالدقيق،التخطيطمعجيدةفرصةيُعدمصرفيالملابسمحلمشروعإن
المحلي.السوقاحتياجاتتلبيمنتجاتوتقديمالمناسبالموقعاختيارعندمستدامة


